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Trobada amb agents comercials francesos
I empreses catalanes de la Cadena de
valor de la CONSTRUCCIO:

e Revestiments de sols.

e Aixetes, Accessoris i Canalitzacions
e Accessoris bany

e Accessoris cuina

e Magquinaria — Eines — Ferreteria

e Climatitzacio — Calefaccio

Dirigit a:

Tota empresa catalana de la cadena de valor de la construccio que vulgui iniciar
o potenciar les vendes al mercat frances amb la col-laboraci6 d’'un agent
comercial comissionista multi-cartera.

L’éxit en I'entrada, expansié i consolidacié a un mercat estranger depén en gran part del
representant que s’assigna a desti. Trobar un agent comercial multi cartera a comissio,
de qualitat, amb experiéncia en el sector i que ja visiti als nostres clients objectius, és
una tasca complexa, perd amb el nostre suport podreu establir relacions comercials a
llarg termini amb agents especialment seleccionats per vosaltres en mans d’experts.

Objectiu del programa:

Entrevistar-se personalment amb agents comercials comissionistes multi cartera
amb experiencia en el sector d’activitat de 'empresa que puguin representar-la
en el mercat frances a fi d’iniciar o consolidar les exportacions.

Un equip d’experts en el mercat francés i en la cerca d’agents comercials multi cartera
realitzara la cerca i filtratge d’agents que estiguin oberts a conéixer la vostra empresa i
organitzara una trobada d’agents comercials i empreses en una ciutat francesa.
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El programa es desenvolupara en les seguents fases:

INSCR[PCIO’I * Registre dels participants a la trobada
SELECCIO DE LES

d’agents mitjangant la fitxa d’inscripcié

EMPRESES ¢ Confirmacié de la viabilitat de participacio
de I'empresa per part dels consultors experts
CATALANES

e Entrevistes personalitzades a I'Entitat amb

REUNIONS INICIALS | BES empreses participants a fi de conéixer la
ESTABLIVENT DE [t
PERFIL D’AGENT e Establir el perfil d’agent comercial més

addient per a I'empresa.

A NA LISI | SEL ECC’O’ e Cerca i filtratge d’agents comercials

francesos, a fi d’identificar aquells que siguin

DELS AGENTS més adequats per a les empreses catalanes,

COMERCIALS A
FRANCA de representacio.

¢ | que estiguin oberts a negociar una relacid

*Organitzacio d’entrevistes personalitzades a
VIATGE | Franga, entre les empreses i els agents

REALITZAC’é DE LES comercials identificats.
ENTREVISTES eLa trobada s’organitzara en un sol dia de
PERSONALITZADES. manera que les empreses participants puguin

anar i tornar de Fran¢a en un maxim de 2
dies.

Cost de participacio: 1.950 € ( +IVA)

Despeses d’inscripcio: Socis: 395€ (+ IVA); No Socis: 475€ (+ IVA).
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Per a les empreses que hagin exportat menys del 15% I'any 2.016 possibilitat de tramitar

un ajut dins el programa de cupons a la internacionalitzacié d’ACCIO.

El cost inclou:

v Diagnostic inicial de cara a confirmar l'existencia d’agents comercials del
producte/servei de lEmpresa.

v Entrevistes personalitzades amb les empreses per a establir el perfil d’agent idoni en
cada cas individual.

v Cerca exhaustiva per tot el pais de cara a identificar els agents comercials idonis per a
cada empresa, que compleixin el perfil establert.

v" Presentacié de cada empresa als agents identificats de cara a determinar:

a) interés dels agents a valorar una representacid i
b) compliment dels agents dels criteris del perfil establert.

v' Seguiment exhaustiu dels agents i filtratge dels agents comercials segons perfil marcat
al inici del programa.

v' Seminari sobre negociacié amb agents a Franga, seguit de reunions individualitzades
a I'Entitat abans del viatge per a I'explicacié de I'agenda de visites generada, del
informe i oferiment d’assessorament en negociacié d’agents comercials.

v" Organitzacié6 de la trobada a Franga en quant a logistica, atraccid dels agents i
organitzacié de calendari de reunions individuals. Despeses lloguer d’espai, catering i
recepcio dels assistents.

v' Acompanyament de personal técnic durant la jornada

El preu NO inclou les despeses de desplacament, dietes, hotel de les empreses,

traductors, ni cap altre no indicat

Per a confirmar la vostra participacié caldra que feu una transferéncia de
477,95€ o de 574,75€ per a no socis.

Per al formulari cliqueu

http://www.plametall.cat/inscripciomissio.asp?id=1372

Restem a la vostra disposicié per a qualsevol informacié complementaria.

Tel. 93 745 78 10 — Fax 93 726 09 95 — Correu electronic: encarna.rubio@plametall.cat
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